DICTAMEN DE LA COMISION ASESORA

CONCURSO COMERCIALIZACION
CARGO: 1 (un) cargo de Profesor Auxiliar A (DS)

ACTA-2024-00441912-UNC-SAA#FCE
RD-2024-354-E-UNC-DEC#FCE

A los 27 dias del mes de febrero de 2025, siendo las 9 horas, se reinen los Miembros de la
Comision Asesora: Dr. Enrique Carlos Bianchi, Dr. Gerardo Heckmann y Dra. Carola
Jones para evaluar los antecedentes presentados por los postulantes inscriptos y la prueba
de oposicion realizada, para el cargo objeto de la presente Seleccion Interna.

> POSTULANTES INSCRIPTOS:

AMADOR, JESSICA ANDREA DNI 36.505.742
ANDREUCCI, MARIA LUCILA DNI 23.440.830
CONCI, ESTEBAN FERMIN DNI 25.652.912
PEREYRA, ANDREA VERONICA DNI 25.081.536

P wNPE

> POSTULANTES PRESENTES:

1. ANDREUCCI, MARIA LUCILA DNI 23.440.830
CONCI, ESTEBAN FERMIN DNI 25.652.912
3. PEREYRA, ANDREA VERONICA DNI 25.081.536

A

> APRECIACION DE ANTECEDENTES Y CLASE DE OPOSICION:

En virtud de lo normado por las reglamentaciones vigentes en la materia, es que se han tenido
en cuenta los siguientes conceptos para evaluar a postulante:

PEREYRA, ANDREA VERONICA
Antecedentes:

1. Titulos universitarios, nacionales y extranjeros: posee un titulo de Licenciado en
Administracion otorgado por la Instituto Universitario Aeronautico en 2005, asi como un
Profesorado en Ciencias Econdmicas para nivel Medio y Superior egresada en 2007.

2. Antecedentes docentes en universidades nacionales, provinciales, privadas
reconocidas y extranjeras: Se desempefia como adscripta en Administracion de Operaciones,
como profesor suplente en la tecnicatura de marketing y de la tecnicatura de RR.HH del
Instituto Cervantes en asignaturas de marketing, precios, negociacion.

3. Antecedentes en investigacion: No se observan antecedentes.
4. Antecedentes en extension: No se observan antecedentes relevantes.
5. Formacion docente realizada en el &mbito universitario o en instituciones de jerarquia:
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6. Formacion especifica realizada en el ambito universitario 0 en instituciones de
jerarquia: Ha completado una Diplomatura en competencias emprendedoras en 2023 en la
Universidad Siglo XXI, curso de Executive Training en gestion de marketing en ICDA- UCC,
cursos de formacion en Consultores de MiPymes en UNC, diversos talleres y cursos en la
Camara Argentina de Comercio y Servicios (CAC)

7. Obras y publicaciones cientificas o técnicas relacionadas y no relacionadas con la
asignatura: No se observan antecedentes relevantes.
8. Participacién en la formacion de recursos humanos: Tutora Para del Programa Lazos

Formacion de Consultores MiPyMEs, como TUTOR PAR, realizando tareas de coordinacion
y acompafiamiento de profesionales participantes, en sus trabajos de consultoria para
emprendimientos de Cérdoba desde 2022.

9. Conferencias, seminarios y cursos dictados por los postulantes relacionados y no
relacionados con la temética de la asignatura: EI CV no especifica conferencias o seminarios
dictados.

10. Asistencia a congresos, jornadas, etc. relacionados con la tematica de la asignatura:
No se detallan asistencias a congresos o jornadas en el CV.

11. Actuacion profesional vinculada: se ha desempefiado en Areas de Administracion
para empresa Hipermercado libertad, en posiciones de Coordinacion y Supervision del area
de Compras (15 afios) para la empresa Fiat Auto Argentina (Stellantis), capacitadora de la
Camara de Comercio de Cordoba, consultoria, especializada en estrategia y procesos de
compras.

12. Actuacion en gestion: No se observan antecedentes relevantes.

13. Todo otro antecedente relevante a nuestro fin: Manifiesta dominio intermedio de habla
inglesa.

Prueba de Oposicién

La postulante Andrea Pereyra se presentd ante el tribunal, mencionando que es su primera
participacién en un concurso docente. Expuso su curriculum, destacando su formacion en
profesorado en ciencias econdmicas y su experiencia profesional.

Presentacion del tema

La postulante introdujo el tema del concurso destacando su relevancia y el impacto en la
rentabilidad de las empresas. Para ejemplificar, presenté un caso practico y utilizd
diapositivas claras, aunque algunas contenian abundante texto. Su exposicion estuvo dirigida
al tribunal, con buena diccién, tono de voz adecuado y una presentacion amena.

Aclaré que iniciaria una demostracion de la clase que impartiria en caso de ser seleccionada.
Presento el caso "Panaderia Esperanza”, abordando conceptos como precios psicologicos,
lineas de productos y productos nuevos. Plante6 un repaso de conceptos previos con
referencia a la bibliografia obligatoria y estableci6 conexiones entre los conceptos
fundamentales del tema.

Desarrollo de la clase

Para el analisis del caso, la postulante mencioné diversas herramientas como las 5 Fuerzas
de Porter, PESTEL, el marketing mix (4P) y CANVAS, aungue estas no fueron aplicadas en
la clase. Su exposicién se caracterizo por el contacto visual con el publico y el uso adecuado
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de gestos, sin recurrir a la lectura de las diapositivas. Demostré un buen manejo conceptual
y brind6 ejemplos ilustrativos a lo largo de su presentacion.

A las 9:24 hs inici6 el desarrollo del caso, caracterizando la empresa y sus clientes,
presentacion visual de los productos result6 atractiva. Moduld su voz para enfatizar aspectos
clave y dejo a disposicion un video ilustrativo. Por momentos alterna la direccion de su
discurso entre el alumnado y el tribunal.

Actividades propuestas

1. Andlisis de los desafios de la empresa: Introdujo interrogantes y realiz
vinculaciones con el contexto y tendencias de consumo saludable.

2. Trabajo en grupo: Propuso una consigna para analizar estrategias de precio y

realizar la puesta en comun de los resultados en el pizarron.

El Muro de Precios Psicolégicos: Explico el objetivo y la modalidad de trabajo.

4. Debate sobre la estrategia de precios: Solicit6 a los participantes proponer y
defender ventajas y desventajas de diferentes estrategias, destacando la
importancia de aprender a comunicar ideas.

w

Cierre y reflexién final. La clase finaliz6 dos minutos antes del tiempo previsto.

Entrevista

Ante las preguntas del tribunal, se mostré receptiva a los comentarios y sugerencias.
Respondid a la consulta sobre el limite inferior y superior del precio con solidez. Finalmente,
expresd su motivacion para presentarse al concurso, sefialando su interés y entusiasmo por
la materia.

CONCI, ESTEBAN FERMIN
Antecedentes:

1. Titulos universitarios, nacionales y extranjeros: El postulante, Esteban Fermin Conci,
posee un titulo de Licenciado en Administracién otorgado por la Universidad Blas Pascal
en 2007, asi como una Especializacién en Docencia Universitaria finalizada en 2014.
Ademas, ha cursado una Maestria en Docencia Universitaria y una Diplomatura en
Marketing Digital, aunque en ambas, su situacién actual es de incompleto.

2. Antecedentes docentes en universidades nacionales, provinciales, privadas reconocidas
y extranjeras: El candidato ha desempeiado funciones docentes en diversas
instituciones, incluyendo la Universidad Blas Pascal, como Profesor adjunto de Estrategia
Comercial desde 2018 y Profesor adjunto de Investigacion de Mercado desde 2016. En
la Universidad Nacional de Cérdoba, en la Facultad de Arquitectura se ha desempefiado
como profesor titular simple Comercializacion de Productos | y Il, en la FCE se ha
desempefiado como Jefe de Trabajos Practicos en la materia "Introduccion a la
Administracion". Es profesor en la asignatura Principios de Administracion v,
recientemente, en Comercializacion I.
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3. Antecedentes en investigacion: Aunque el CV no detalla publicaciones especificas, el
postulante manifiesta haber participado ha estado involucrado en actividades de
investigacion en el &mbito de la administracion y la educacioén.

4. Antecedentes en extension: No se observan antecedentes relevantes.

5. Formacién docente realizada en el &mbito universitario o en instituciones de jerarquia: Ha
completado una Especializacion en Docencia Universitaria, 1o que evidencia su
compromiso con la mejora continua de sus habilidades pedagdgicas. Ha recibido
formacion en TIC’s, pedagogia, didactica y aprendizaje basado en problemas (resolucion
de problemas), experiencia educativas innovadoras, y varios talleres como escritura de
casos, de negocios en Internet.

6. Formacioén especifica realizada en el &mbito universitario o en instituciones de jerarquia:
Ademas de su especializacion, el postulante ha iniciado una Diplomatura en Marketing
Digital.

7. Obras y publicaciones cientificas o técnicas relacionadas y no relacionadas con la
asignatura: No se observan antecedentes relevantes.

8. Participacion en la formacién de recursos humanos: No se observan antecedentes en la
formacion de estudiantes a nivel de TFL de la FCE.

9. Conferencias, seminarios y cursos dictados por los postulantes relacionados y no
relacionados con la teméatica de la asignatura: EI CV no especifica conferencias o
seminarios dictados.

10. Asistencia a congresos, jornadas, etc. relacionados con la teméatica de la asignatura: No
se detallan asistencias a congresos o jornadas en el CV.

11. Actuacién profesional vinculada: El postulante ha trabajado en el ambito de la
administracién y la educacion, lo que le proporciona una perspectiva practica que puede
enriquecer su ensefianza en la materia de Comercializacion Ill.

12. Actuacién en gestion: No se observan antecedentes relevantes.

13. Todo otro antecedente relevante a nuestro fin: El docente actualmente participa en rol de
adscripto de la asignatura. Manifiesta dominio avanzado de habla inglesa y de portugués
bésico.

Prueba de Oposicién
Presentacion del tema

El postulante Esteban Conci inicié su exposicién ubicando el tema dentro del programay la
materia en el plan de estudios. Present6 los objetivos de la unidad y establecié una conexion
entre el concepto de precio y distintas referencias tedricas.

Utilizé una presentacion en diapositivas clara y ordenada, facilitando el seguimiento del tema.
Explico los factores clave para definir una estrategia de precios exitosa.

Su diccion fue clara y fluida, con buena modulacion, aunque por momentos su ritmo de
exposicion resultd algo acelerado. Introdujo una pregunta al alumnado sobre el objetivo de
una estrategia de precios y desarroll6 cinco posibles objetivos, ejemplificando cada uno.
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Desarrollo de la clase

El desarrollo de la clase fue progresivo y claro, con introduccion gradual de marcos
conceptuales. Incorpordé una vision personal enfatizando puntos clave y verificando la
comprension del auditorio mediante preguntas.

Expuso diferentes métodos para establecer un precio, utilizando el pizarrén para detallar
algunas clasificaciones. Posteriormente, retomd las diapositivas sobre los tres tipos de
precios y profundizé en los distintos tipos de precios, con ejemplos graficos actuales.

Demostrd buen nivel de conocimiento tedrico y estructurd su presentacion de manera clara 'y
ordenada. Demostré conocimiento de la propuesta actual de la catedra. Utilizé ejemplos y
referencias académicas pertinentes, aunque no dejo en claro cudl es la perspectiva aplicada
en las actividades.

Actividades
No desarrollé una actividad practica dentro del tiempo previsto.

Plante6 una actividad individual para el hogar, sobre tres comercios de la zona donde residen
los estudiantes.

Como actividad adicional, propuso un trabajo en equipo que involucra el uso de inteligencia
artificial como herramienta de analisis y busqueda, con una evaluacion autoevaluable. No
guedo planteada con claridad la consigna.

Cierre. La clase termin6 cuatro minutos después del tiempo previsto.
Entrevista

Ante las preguntas del tribunal, se mostré receptivo a los comentarios y sugerencias.

ANDREUCCI, MARIA LUCILA

Antecedentes

1- Titulos universitarios: Licenciada en Administracion con orientacién en Marketing
egresada de la Universidad Blas Pascal (2000). Profesora de Ensefianza Media y Superior
en Cs. Econdmicas, egresada de la FCE — UNC (2021). Magister en Gerencia y
Administracion de Servicios de Salud, egresada de la Facultad de Cs. Médicas- UNC (2020).

2- Promedio en la carrera: Licenciatura (7,43); Profesorado (8,92)

3- Antecedentes docentes y/o investigacion: profesora Ayudante A por concurso en la
materia Introduccion a la Administracion desde 2023, previamente como Profesora Ayudante
A Interino en la misma asignatura y Profesora Ayudante A por concurso en Comercializacion
| desde 2022, ambas en la FCE. Es docente de la catedra Producto, Servicio y Precio, en
Canales y Logistica comercial en la Universidad Blas Pascal. Ha participado como docente
en asignaturas del Profesorado de Ensefianza Media y Superior en Ciencias Econémicas
desde el afio 2021. Se desempefia como docente en la UBP. Ha sido adscripta en
Comercializacion | y Comercializaciéon 1. Es docente del nivel medio en la ESCUELA
CASTELFRANCO bilinglte y bicultural desde 05/98.
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4- Cursos de Formacion Docente. Ha cursado la Diplomatura en Educacion a Distancia
en la UNC desde 2023. Ha participado en cursos de formacion docente en la FCE-UNC, en
la Universidad Catodlica de Cérdoba y en el Ministerio de Educacion de la provincia de
Cordoba, y en la UBP.

5- Cursos de Formacion Especifica. Ha cursado la Diplomatura en Marketing Digital en
la UBP (2014). Ha participado en cursos de actualizacién profesional en la UNC, EDUCAL vy
a nivel internacional. Presenta la realizacion de 5 cursos en el area de ensefianza y 1 curso
en el area de su formacion profesional.

6- Antecedentes en la investigacion: participa como investigadora en el proyecto la
creacion de valor de los modelos de negocios en los destinos turisticos responsables,
inteligentes y auténticos. Percepciones de los actores. Proyecto Consolidar SECYT 2023-
2026 de la UNC.

7- Obras y publicaciones cientificas o técnicas relacionados con la asignatura: no
presenta: presenta dos (2) publicaciones de tesis /trabajos finales sin su correspondiente
ISBN.

8- Participacion en conferencias, seminarios y/o cursos, relacionados con la tematica de
la asignatura, en caracter de expositor no presenta.
9- Participacion en conferencias, seminarios y/o cursos, relacionados con la tematica de

la asignatura, en caracter de asistente: Ha participado en algunos encuentros y Jornadas en
caracter de asistente en diversas organizaciones.

10-  Actuacion profesional en el &mbito no académico: declara ser Asesora comercial
independiente. Y como profesional independiente ofrece apoyo integral en el desarrollo y
ejecucion de estrategias comerciales.

11-  Actividades de Extension y/o Gestion Universitaria, siempre que sea pertinente ya sea
por su naturaleza, relevancia o vinculacion con el area concursada: Ha sido coordinadora del
Directora del Proyecto “Voluntariado universitario -sigamos estudiando en la UNC” durante el
afio 2023. Instructora de practica de pasantias nivel medio en la FCE de la UNC. Como
profesora evaluadora experta del trabajo final de licenciatura Consumo Responsable:
Motivacion al consumo de productos agroecoldgicos durante el afio 2022.

12-  Actividades de evaluacion: Es miembro de los comités evaluadores de los trabajos
finales de la Lic. En Administracién UNC -FCE

13- Participacion en la formacién de recursos humanos para su integracion a los cuadros
docentes y de investigaciéon, asi como la formacion de recursos humanos en la tematica
especifica. Se ha desempefiado como tutor en Trabajo final de carrera enla FCE y en la UBP
y como Directora de Trabajo Final en la UPC. Como directora de trabajo final en la
Licenciatura en Marketing, “Plan de Marketing para mejorar el posicionamiento y participacion
de mercado de Chaguarte” y de “Acciones de comercializacion vinculadas con la
comunicacion y los canales de distribucion de agencias de viajes de la ciudad de Cérdoba”
durante el afio 2022 y del trabajo final “4 Television tradicional o plataforma de Streaming?” y
“El comportamiento de la generacién X” en la FCE desde el afio 2021 al 2023. Declara
participacién como evaluadora en un trabajo final. Ha dirigido investigadores en un proyecto
de SPU en la UNC. Asesora de trabajo final de Lic. Administracion en la UBP durante el afio
2022

14- Premios: Obtuvo un premio en un proyecto de voluntariado en la UNC.

15- Otros antecedentes: presenta la realizacion de cursos realizados en el marco de la
ensefianza media. Dominio de Idioma Italiano, certificacion de organismo oficial nivel
intermedio.
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Presentacion

La postulante inicié su exposiciéon ubicando el tema dentro del programa y la materia en el
plan de estudios. Planted los objetivos de la unidad y explicd que la clase seria de caracter
practico, retomando los conceptos trabajados previamente por el profesor de teoricos.

Presento un desafio basado en el caso "Newsan", introducido a través de un trailer de pelicula
de 1:40 minutos. Este recurso generd un efecto inmersivo, motivador y estimulante para los
estudiantes. A partir de una diapositiva, vinculé datos relevantes de la pelicula, que los
alumnos ya habian visto, facilitando el anclaje conceptual.

Planted los objetivos del practico y detallé la metodologia de trabajo. Cada grupo recibié una
tarjeta con un codigo QR vinculado a una unidad estratégica. La clase se desarrollo de
manera dindmica e interactiva, con un enfoque exclusivamente practico.

Explicé la dinAmica de trabajo y la rubrica de evaluacién, anticipando que el grupo ganador
recibiria un premio.

Desarrollo de actividades

Defini6é el concepto de "precio" y preguntd a los estudiantes qué factores consideran clave
para fijarlo. Para fomentar la participacion, utilizé un tablero de Miro, accesible a través de un
QR, donde los alumnos pudieron completar sus respuestas de manera colaborativa.

El tono y modulacion de su voz fueron adecuados y estimulantes, favoreciendo la interaccion.
Introdujo preguntas y ejemplos ilustrativos que ayudaron a los estudiantes a analizar los
factores clave para la resolucion de la actividad.

El enfoque de la clase fue original, didactico y pertinente. Present6 ejemplos graficos de
precios psicoldgicos y utilizé nuevamente un video breve, alineado con la tematica, para
reforzar los conceptos trabajados.

Desarrolld el caso con profundidad, utilizando recursos didacticos variados y estimulantes.
Los ejemplos aportados fueron ricos y favorecieron la comprensién de la temética. También
utilizé recursos complementarios para la resolucién de la actividad.

Demostré conocimiento profundo de la propuesta actual de la catedra y un alto nivel de
creatividad y dominio didactico en el desarrollo de su clase. Realiz6 una excelente
planificacion de la clase practica. Su exposicién fue clara, estimulante y con un enfoque
practico bien estructurado. Implementd estrategias innovadoras para la participacion del
alumnado vy utilizé recursos audiovisuales de manera efectiva.

Cierre y reflexion final

Concluy6 su exposiciébn con una pregunta abierta: "¢ Se les ocurren otras estrategias?",
invitando a la reflexion. Luego, adelanté el tema de la préxima clase y cerré con una frase de
impacto: "El precio no es un nimero, es una estrategia".
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Entrevista con el tribunal

Durante la entrevista, se mostré receptiva a los comentarios y argumenté sobre la factibilidad
de la actividad propuesta. Destac6 la importancia de mantener un hilo conductor en la clase
para garantizar la coherencia pedagdgica.

Manifestd que, debido a su especialidad, esta asignatura es la que mas se ajusta a su perfil
profesional. Asimismo, expresoé su fuerte vocacion docente.

La evaluacion total y ponderada de cada uno de los conceptos apreciados se presenta a
continuacion (se adjunta planilla):

APRECIACION GENERAL ANDREUCCI CONCI PEREYRA
Ponderacion Ponderado Ponderado Ponderado
ANTECEDENTES 40% 2,83 1,91 1,53
PRUEBA DE OPOSICION 40% 3,60 3,25 3,15
ENTREVISTA 20% 2,00 1,90 1,80
TOTAL 100% 8,43 7,06 6,48

ORDEN DE MERITO GENERAL

Sobre la base de la evaluacion de los ANTECEDENTES Y PRUEBA DE OPOSICION (Clase
y Entrevista), cuyo detalle se adjunta y forma parte del presente dictamen, es que esta
Comision decide:

a) Puntaje minimo para acceder al cargo de Profesor Ayudante A : 6 puntos

Sobre la base de la evaluacion de los ANTECEDENTES Y LA PRUEBA DE OPOSICION y
ENTREVISTA, el Orden de Mérito para la categoria objeto de seleccion interna es el siguiente:

1. ANDREUCCI, MARIA LUCILA DNI 23.440.830
CONCI, ESTEBAN FERMIN DNI 25.652.912
3. PEREYRA, ANDREA VERONICA DNI 25.081.536

N

> PROPUESTA DE DESIGNACION:

La Comision Asesora RECOMIENDA la Designacién en 1 (un) cargo de Profesor Auxiliar A DS
a:

ANDREUCCI, MARIA LUCILA

Con lo que se da por finalizado este acto, firmando para constancia los sefiores miembros de la
Comisién Asesora mencionados ut supra, en la ciudad de Cordoba, a 27 de febrero de 2025.
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FEET [ty

Dr. Enrique Bianchi Dr. Gerardo Heckmann Dra. Carola Jones
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Correo de Universidad Nacional de Cordoba - Re: Acta Concurso - ... https://mail.google.com/mail/b/AEoORXRTVjCdssO_cbsn8ZtpuR5l...

£l

Re: Acta Concurso - Comercializacion |

Universidad Concursos Docentes Econ¢ @micas

Nacional <concursos@economicas.unc.edu.ar>
de Cérdoba

1 mensaje
ENRIQUE CARLOS BIANCHI 19 de marzo de
<enrique.carlos.bianchi@unc.edu.ar> 2025, 10:31

Para: Gerardo Heckmann <gerardo.heckmann@unc.edu.ar>, Concursos

Docentes Econ@ @micas <concursos@economicas.unc.edu.ar>
Cc: Carola Jones <carola.jones@unc.edu.ar>

Esteban

Adjunto al acta definitiva del concurso con el acuerde de todos los
miembros del Tribunal

Saludos cordiales

Dr. Enrique Carlos Bianchi

Profesor Titular de Comercializacion
Facultad de Ciencias Econdmicas
Universidad Nacional de Cérdoba

Bv. Enrique Barros s/n - Ciudad Universitaria
X5000HRYV - Cérdoba, Argentina

Tel: 00-54-351-4437300

Ce: 00-54-351-5732256

El mié, 19 mar 2025 a las 10:17, Gerardo Heckmann
(<gerardo.heckmann@unc.edu.ar>) escribid:
Ok acuerdo

El 19 mar 2025, a la(s) 10:15, Carola Jones
<carola.jones@unc.edu.ar> escribié:

Buenos dias, acuerdo! |F-2025-00159644-UNC-COND#FCE
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