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Resumen 
Este trabajo ofrece un sumario de la contabilidad financiera y su 
contribución a la emisión de normas contables desde el trabajo de 
Ball y Brown (1968). Se revisa la contabilidad financiera 
(instrumento para decisiones de inversión y mecanismo de 
contratación) tanto desde las perspectivas del usuario (inversor) como 
del preparador (gerente); sugiriendo que pocas contribuciones de la 
investigación han afectado el proceso de regulación o fijación de 
normas en EEUU. El estudio está principalmente dirigido a 
estudiantes que necesitan introducirse a los trabajos fundamentales 
publicados en contabilidad financiera. 
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Abstract 
This paper offers a summary of the evolution of financial accounting 
theory and its contribution to standard setting since Ball and Brown’s 
(1968) work. It evolves from the investor’s perspective and its 
problems toward the manager’s perspective and its difficulties; it 
shows that few contributions of the research in accounting impacted 
on the FASB’s standard setting process. The intended audience of 
this paper is comprised mainly by students that need to know the 
fundamental pieces of research published in financial accounting  
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1. Introducción 

 
“estoy seguro que todos aquellos que enseñamos contabilidad 
en una universidad sufrimos de una compasión implícita por 
parte de nuestros colegas, quienes consideran a la 
contabilidad como un intruso, un Saúl entre los profetas, un 
paria cuya mera presencia detracta la santidad de los pasillos 

académicos”. 
    Henry Rand Hatfield, Diciembre 1923 
 
 
Esta frase del discurso de Hatfield (1924) a la American Association 
of University Instructors in Accounting, entidad predecesora de la 
actual American Accounting Association, tiene plena validez, 
especialmente en el ámbito universitario de América Latina. Tanto 
dentro como fuera de nuestra profesión aún se duda del estatus de la 

contabilidad como una disciplina científica legítima. El mayor 
obstáculo para considerar la contabilidad como una ciencia siguen 
siendo las actitudes. Tal como lo explicó Sterling (1979) no hay 
bases para sustentar la creencia de que, por la naturaleza de su objeto 

de estudio, la contabilidad no es una ciencia e incluso  no existen 
razones para sostener que nada se puede hacer para que su estudio 
sea científico. Para poder hablar de temas contables dentro de un 
contexto científico debemos hacer explícitas las bases intelectuales 

de la contabilidad, ya que su desarrollo hace al reconocimiento de la 
disciplina.  
 



R E V I S T A I N T E R N A C I O N A L L E G I S D E C O N T A B I L I D A D & A U D I T O R Í A 

MARCELA PORPORATO 75  
           Julio-Setiembre 2008 

El objetivo de este trabajo es poder ofrecer un compendio de la 
evolución de los estudios en contabilidad financiera pero poniendo 
especial énfasis desde el trabajo de Ball y Brown (1968). Este 

artículo, que relaciona los trabajos fundamentales orientados a refinar 
la medición del resultado o beneficio empresarial, es relevante para 

estudiosos de disciplinas conexas tales como la microeconomía y la 
administración, pero está principalmente dirigido a estudiantes 
avanzados de las carreras de contabilidad y afines que necesitan 
conocer los trabajos fundamentales en contabilidad financiera. 
También puede ser usado como parte de una introducción a la teoría 
de contabilidad financiera por estudiantes de maestrías y doctorados. 
Aquí no se hace un análisis exhaustivo de cada trabajo, sino que se 
tratan de presentar los trabajos de forma interrelacionada y 

agrupándolos en líneas de pensamiento, para un análisis más 
detallado ver Porporato (2008). En cada sección se citan las fuentes 
principales así como se mencionan los trabajos de revisión de 
bibliografía particulares de un tema o corriente de pensamiento para 
que quien esté interesado en profundizar, sepa cuales son los 
siguientes pasos a seguir. 
 
Este artículo está organizado en seis partes. Comienza con una breve 

introducción que explica la motivación, objetivo, limitaciones y 
estructura; sigue con la mención de las bases intelectuales de la 
moderna contabilidad financiera; la tercera sección presenta los 
estudios desde la perspectiva del usuario; la cuarta sección introduce 
la perspectiva del preparador de los estados contables; la quinta 
sección se dedica al proceso de establecer normas contables y su 
relación con la investigación académica. El artículo cierra con una 
conclusión cuyo objetivo es destacar la importancia de que cada uno 
de nosotros necesita tener una teoría o conjunto de escritos anteriores, 

los cuales sustentan nuevos trabajos o incluso nos permiten percibir 
la realidad de las empresas. 

 
 

 
2. Fundamentos Teóricos de la Contabilidad    

 
La contabilidad se concibe como una disciplina aplicada a la 

gestión de negocios. Las bases intelectuales de la moderna 
gestión de negocios se encuentran en los principios de economía, 
en la matemática aplicada y en la psicología organizacional 
(Demski el al., 2002). Más precisamente, las bases de la 
contabilidad se pueden encontrar en las matemáticas (Mattessich, 
1964; Ijiri, 1967), en la teoría de las decisiones (Sterling, 1970), 
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en la teoría formal de la medición (Mock, 1976), en los mercados 
de capitales (Gonedes y Dopuch, 1974; Beaver, 1981), en el 
enfoque de la economía de la información (Demski y Feltham, 

1976; Christinsen y Demski, 2002), en los modelos de selección 
probabilística incorporando psicología matemática para la teoría 

de selección y el uso de la información contable (Hilton, 1985), 
en la teoría positiva de la contabilidad (Watts y Zimmerman, 
1986), y en la teoría de la contratación (Sunder, 1997). 
 
La teoría contable se puede definir como un conjunto coherente 
de principios hipotéticos, conceptuales y pragmáticos que forman 
un marco de referencia general para investigar sobre la naturaleza 
de la contabilidad. La teoría contable moderna, que se basa en la 

microeconomía, considera a la empresa como una entidad 
económica cuya actividad afecta la economía mediante sus 
transacciones en el mercado (Coase, 1937). La premisa 
fundamental de este enfoque es que esa información financiera 
tiene consecuencias económicas inevitables. El objetivo de la 
teoría contable es explicar y predecir la práctica, explicando las 
razones de la práctica observada y prediciendo la práctica, lo que 
significa que la teoría debe ser capaz inclusive de predecir 

fenómenos no observados todavía (Watts y Zimmerman, 1986).  
 

Actualmente nos encontramos inmersos en un periodo sin 
cambios ni mayores irrupciones intelectuales en contabilidad. A 
lo largo de la historia reciente del pensamiento contable se han 
observado diversas influencias que motivaron las mayores 
tendencias. Según la historia reciente se pueden identificar tres 
etapas: a) meramente descriptiva de hechos y prácticas (Patton, 
1922), b) normativa (Patton y Littleton, 1940; Edwards y Bell, 

1961; Chambers, 1966), y c) descriptiva con poder explicativo y 
predictivo (Ball y Brown, 1968; Watts y Zimmerman, 1986; 
Bernard, 1989; Penman, 1992; Ohlson, 1995; Feltham y Ohlson, 
1995; Bauman, 1996). En esta última etapa es en la que nos 

encontramos inmersos y la que analizaremos en el resto de este 
artículo. En cuanto a la teoría de la contabilidad financiera ha 
sido básicamente la influencia de otras disciplinas lo que ha 
permitido refinar y mejorar tal teoría; pero si hablamos de la 

teoría de la contabilidad de gestión vemos que la influencia de 
otras disciplinas ha ayudado (Porporato, 2007), sin embargo, los 
cambios más impactantes se han generado cuando la comunidad 
académica se dio cuenta que sus estudios y teorías no 
representaban ni siquiera una porción de la realidad enfrentada 
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por las organizaciones (Kaplan, 1986; Johnson y Kaplan, 1987; 
Lee, 1987; Puxty, 1993; Foster y Young, 1997). 
 

 
2.1. La Evolución Histórica del Pensamiento en Contabilidad 

Financiera 

 
Debido a que el campo de la contabilidad financiera es muy 
amplio, para explicar su evolución se ha escogido como nexo la 
idea de que la investigación en contabilidad financiera se 
desarrolla con el ánimo de contribuir a la regulación o emisión de 
normas contables. La principal contradicción es que si pensamos 
en el mejor sistema posible de contabilidad financiera para 

alinear los intereses del gerente con los del accionista, no 
necesariamente éste será el mejor sistema para informar a los 
inversores, tal como lo han demostrado los casos de Enron y 
Worldcom entre muchos otros. Dado que sólo un conjunto de 
datos financieros es observable por todas las partes interesadas, 
surge la necesidad de elaborar normas contables. Las normas 
aparecen como una forma de regulación que procura balancear 
los intereses opuestos de los gerentes y propietarios; pero por 

otra parte coincido plenamente con Watts y Zimmerman (1986) 
en que en la contabilidad estamos lidiando con arenas movedizas 
que permanentemente cambian el objeto y el cuerpo de 
investigación. En las próximas secciones se presentará una 
revisión de la literatura basada principalmente en los libros de 
Watts y Zimmerman (1978, 1986), Hendriksen y VanBreda 
(1992), Scott (1997) y Beaver (1998) y en los artículos de Beaver 
(1996) y Brown (1996). 
 

La teoría de la contabilidad financiera evolucionó desde la 
perspectiva del usuario (principalmente accionistas) y sus 
problemas hacia el enfoque del preparador (principalmente 
gerentes) y sus dificultades, cubriendo los dos roles a veces 

opuestos de la contabilidad financiera la cual es usada como un 
instrumento para la toma de decisiones de inversión y como un 
mecanismo de contratación. En realidad todo el pensamiento 
contable se puede estructurar por medio de díadas conflictivas 

que normalmente contraponen el uso de la información para la 
toma de decisiones y para el control (Demski et al., 2002) debido 
a que en cualquier momento de la vida de una empresa la 
contabilidad es usada tanto para evaluar el pasado como para 
tomar decisiones que afectarán el futuro.   
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La relación conflictiva entre información para la toma de 
decisiones y para el control es un actor principal de la 
investigación en contabilidad tanto financiera como de gestión. 

La tensión entre información para la toma de decisiones y para el 
control surge porque los datos y procesos que ayudan a 

establecer un mecanismo de control no son necesariamente los 
mejores para la toma de decisiones. Lo contrario también es 
válido. En resumen podríamos definir a la contabilidad como un 
sistema de información que ayuda a tomar decisiones y 
simultáneamente es un instrumento de control. En otras palabras, 
puede ser conceptualizado como la correspondencia entre lo que 
los agentes deciden hacer y lo que otros agentes esperan que 
ellos hagan en múltiples circunstancias. En ambos casos, los 

datos pasados sirven de instrumento en la búsqueda de un futuro 
mejor, pero no todos disponen de los mismos datos al mismo 
tiempo. Para complicar aún más el rol de la contabilidad 
podríamos entrar a discutir el proceso que transforma los datos 
en información pertinente para la toma de decisiones, pero como 
cada individuo tiene un modelo decisior particular resultará 
difícil, si no imposible, contar con información que sea útil para 
todas las partes involucradas y para todos los propósitos posibles 

(Demski, 1973). 
 
El concepto básico a dirimir es la asimetría de la información. 
Preparadores y usuarios de la información contable no tienen 
acceso al mismo conjunto de datos, los primeros pueden escoger 
de un conjunto muy amplio para reportar a los segundos. Reducir 
la asimetría de la información entre gerentes y propietarios o 
proteger los intereses de los accionistas es la justificación 
principal de los organismos reguladores en los países 

anglosajones, entre ellos EEUU.  
 
 
 

3. La Perspectiva de los Usuarios de la Contabilidad Financiera 

(inversores) 

 
La investigación empírica en contabilidad empezó analizando el uso 

de la información y las decisiones relacionadas, quizás porque las 
relaciones causa-efecto eran más obvias de estudiar. Hasta la 
actualidad se han desarrollado dos enfoques principales: medición e 
información, estando el último dividido entre el contenido 
informativo de las ganancias y el de los precios. La perspectiva del 
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contenido informativo considera que los estados contables 
proporcionan información pertinente para determinar el valor de una 
firma. La perspectiva de la medición toma un enfoque diferente, 

porque su origen se sitúa en el ámbito de los mercados completos y 
perfectos. Revisando y organizando sucintamente la literatura sobre 

el tema, podemos agrupar los estudios de la siguiente manera: 
 
 

a) La relación genérica entre precios de las acciones y ganancias. La 
hipótesis mecánica de eficiencia de mercado predice que los 
cambios de precios de las acciones están asociados con cambios 
particulares de la contabilidad que se reflejan en las ganancias 
informadas; dicho cambio es acompañado por una reacción del 

precio de la acción positiva y anormal, mientras que un cambio 
que disminuye los ingresos es acompañado por una reacción 
negativa y anormal en los precios de la acción que es 
independiente del efecto del cambio sobre el valor presente de los 
flujos de caja. Si el beneficio contable está relacionado con el 
precio de mercado, la hipótesis de mercados eficientes sugiere 
que el beneficio puede ser una medida de valor de la firma; 
contrario del argumento de principios de los años sesenta de que 

la ganancias informadas no afectan el precio de las acciones ya 
que no todas las empresas las miden usando un único concepto de 
ingresos, gastos y resultados. En 1978 Jensen editó un número 
especial en el Journal of Finance and Economics en el que los 
estudios empíricos mostraban resultados opuestos a las hipótesis 
ya aceptadas: Ball (1978), Charest (1978a y 1978b), Chiras y 
Manaster (1978), Galai (1978), Jensen (1978), Long (1978), 
Thompson (1978), Watts (1978). 

 

 
b) El contenido informativo en las ganancias informadas se refiere a 

que los cambios en la ganancia informada generan cambios en los 
precios de las acciones (Information Content of Earnings). A 

pesar de las dificultades de los estudios empíricos diseñados para 
probar el enfoque de la utilidad de la información para la toma de 
decisiones, se ha establecido que los precios de mercado  en 
realidad responden por lo menos al componente del beneficio de 

los estados contables. El trabajo seminal fue Ball y Brown 
(1968), y este enfoque ha dominado la contabilidad financiera 
últimamente. Sin embargo otros documentos a destacar son 
Beaver (1968), Beaver, Clarke y Wright (1979), que a su vez se 
puede organizar en cuatro subconjuntos:  
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b1) La sensibilidad del cambio de precios a los cambios en la 
ganancia informada y el coeficiente de respuesta de la 
ganancia informada (Earnings Response Coefficient - ERC): 

Beaver, Lambert y Ryan (1987), Kormendi y Lipe (1987), 
Collins y Kothari (1989), Dhaliwal, Lee y Fargher (1991), 

Lev y Thiagarajan (1993), Hayn (1994), Beaver (1998). 
 
b2) Los precios de las acciones y las diferencias en los métodos 

contables (Securities Prices and Differences in Accounting 

Methods): Alford et al. (1993), Lev y Sougainnis (1996), 
Nelson (1996).  

 
b3) Las ganancias y los flujos de efectivo (earnings and cash 

flows): Long (1978), Wilson (1986), Dechow (1994), 
Dechow, Kothari y Watts (1998).  

 
b4) La oportunidad y la variación de la ganancia informada 

(Timeliness of Earnings and Earnings Drift): Foster, Olsen y 
Shelvin (1977), Bernard y Thomas (1989 y 1990), Soffer y 
Lys (1999).  

 

 
c) El contenido informativo de los precios se refiere a los cambios de 

precios en las acciones que generan cambios en las ganancias 
informadas (Information Content of Prices). Los precios pueden 
ser vistos como una función de los beneficios futuros o viceversa. 
En este enfoque los precios se usan para pronosticar los 
beneficios futuros, y las regresiones se hacen asumiendo que los 
precios son las variables independientes. Se destacan los 
siguientes trabajos: Beaver, Lamber y Morse (1980), Beaver, 

Lamber y Ryan (1987), Kothari y Sloan (1992), Kothari (1992), 
Beaver (1998). 

 
 

d) Enfoque de la medición en la utilidad para la toma de decisiones 
(Measurement Perspective on Decision Usefulness). La 
perspectiva de la medición surgió porque se perdió la fe ciega en 
la hipótesis de eficiencia de los mercados. Los estudios empíricos 

diseñados para explicar la existencia de las oscilaciones 
posteriores al anuncio (post announcement drift) llegaron a dos 
explicaciones; una hace referencia a anomalías del mercado y la 
otra al reconocimiento tardío. Debido a esas anomalías, los 
investigadores empezaron a prestar más atención a otras fuentes 
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de información contable además de las ganancias; se destaca el 
trabajo seminal de Bernard y Thomas (1989) y este enfoque a su 
vez reconoce dos subconjuntos:  

 
d1) El análisis fundamental (Fundamental Análisis): Ou y 

Penman (1989), Bauman (1996).  
 
d2) Los modelos de valuación basados en la contabilidad 

(Accounting-Based Valuation Models): Feltham y Ohlson 
(1995), Ohlson (1995), Lee (1999).  

 
 

e) Proyección de ganancias (Earnings Forecast). La econometría ha 

permitido modelar con series de tiempo la conducta cronológica 
de ganancias reportadas por la contabilidad. Las series de tiempo 
o la conducta cronológica de ganancias sirve para los modelos de 
valuación y tiene implicaciones para las hipótesis avanzadas 
sobre nivelación de beneficios (smoothing). Se destacan los 
trabajos de Little (1962), Little y Rayner (1966), Ball y Watts 
(1972), pero a su vez se reconocen cuatro subconjuntos:  

 

e1) El contenido informativo de las ganancias (Information 

Content of Earnings): Ball y Brown (1968), Ball y Watts 
(1972), Brooks y Buckmaster (1976), Bernard y Thomas 
(1990), Dechow, Hutton y Sloan (1999), Soffer y Lys (1999), 
Fama y French (2000). 

 
e2) El contenido informativo de los precios (Information Content 

of Prices): Beaver, Lambert y Morse (1980), Beaver, 
Lambert y Ryan (1987), Kothari (2000).  

 
e3) El análisis fundamental en la perspectiva de la medición 

(Measurement Perspective): Ou y Penman (1989), Lev y 
Thigarajan (1993), Beaver y Ryan (2000). 

 
e4) Las predicciones de los analistas (Analysts’ Forecasts): 

Schipper (1991), Holthausen y Larcker (1992), McNichols y 
O´Brien (1997).  
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4. La Perspectiva de los Preparadores de la Contabilidad 

Financiera  (gerentes) 

 

Se acepta que la contabilidad surge para reducir la asimetría de la 
información. La investigación empírica de la asimetría de la 

información poseída entre preparadores y usuarios empezó en 1980, 
quizás porque sus relaciones causa-efecto no eran tan obvias. Hasta 
mediados de los años 70 ha habido muy poca discusión sobre los 
intereses de la gerencia al preparar y emitir los estados contables. 
Esto nos lleva a una nueva línea de pensamiento que difiere de los 
estudios anteriormente citados que se encuadran en teorías basadas en 
el supuesto de los mercados eficientes y en la información útil para la 
toma de decisiones de inversión. 

 
En esta sección se comentan brevemente las ideas más relevantes: 
consecuencias económicas, teoría positiva de contabilidad, teoría de 
juegos, manipulación de ganancias, revelación voluntaria y planes 
ejecutivos de compensación.  

 
a) La idea de las consecuencias económicas es un concepto que 

afirma que a pesar de las implicaciones de la teoría de 

mercados eficientes, las decisiones de selección de políticas 
contables puede afectar el valor de la firma. Zeff (1978) 
asegura que la intervención de terceros en la regulación 
contable se debe a la creencia en el hecho de que realmente 
existen consecuencias económicas de las decisiones que se 
toman en materia de normas contables.  

 
b) La teoría positiva de contabilidad sostiene que las firmas 

escogerán el método contable que les permita aminorar los 

costos de contratación para lograr un gobierno corporativo 
eficiente (Watts y Zimmerman, 1978). Sin embargo dar a los 
gerentes flexibilidad para escoger su conjunto de métodos 
contables, crea la posibilidad de una conducta oportunista. La 

teoría positiva de contabilidad asume que los gerentes son 
racionales y escogerán las políticas de contabilidad en 
función de sus intereses personales si se les da libertad para 
hacerlo (Watts y Zimmerman, 1990). La teoría positiva de 

contabilidad ha desarrollado tres hipótesis empíricamente 
contrastables (Watts y Zimmerman, 1986) relacionadas con 
compensación (Healy, 1985), con la relación deuda/capital 
propio (Holthausen, 1981), y con el tamaño de la firma 
(Cahan, 1992).  
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c) La teoría de juegos nos ayuda a entender cómo los gerentes, 

inversores y otros actores pueden tratar racionalmente con las 

consecuencias económicas de los informes financieros. Esta 
teoría modela la interacción de dos o más jugadores en la 

presencia de asimetría, de incertidumbre y de información, y 
asume que cada jugador maximiza su utilidad esperada.  

 
d) Si los gerentes pueden libremente escoger la política contable 

a usar, es natural esperar que escojan aquellas que maximizan 
su propia utilidad y/o el valor de mercado de la firma 
(Schipper, 1989). Esto se llama manipulación de ganancias y 
puede ser estudiado desde dos perspectivas: la perspectiva 

oportunista y la perspectiva del contrato eficiente 
(Holthausen, 1981; McNichols y Wilson, 1988; Trueman y 
Titman, 1988; Jones, 1991; Dechow, Sloan y Sweeney, 1995; 
Holthausen, Larcker y Sloan, 1995;).  

 
e) Los componentes discrecionales de los informes financieros 

son valorados de modo diferente por el mercado que aquellos 
componentes no-discrecionales. Beaver y Engel (1996) 

sostienen que los precios de mercado de los componentes 
discrecionales y no discrecionales se acumulan de maneras 
diferentes. La conducta discrecional que subestima las malas 
noticias y exagera las buenas noticias se ha identificado como 
oportunista. Un segundo enfoque sugiere que la gerencia 
utilizará su posición para revelar alguna porción de su 
información privada a los accionistas. Estudios empíricos 
proveen evidencia que apoya ambas perspectivas (Beaver et 
al., 1989; Healy y Palepu, 1993; Skinner, 1994; 

Subramanyam, 1996).  
 
f) Los planes de compensación para gerentes se basan en la teoría 

de la agencia pero son algo más complejos y detallados. La 

mayoría de los planes de compensación se basan en el 
resultado neto y en el precio de las acciones, ya que ambos se 
consideran resultados del esfuerzo de los gerentes. Para 
alinear de una manera apropiada los intereses de gerentes y 

propietarios los contratos eficientes necesitan equilibrar una 
alta motivación sin imponer demasiado riesgo en el gerente. 
Asignar demasiado riesgo al gerente puede generar 
consecuencias disfuncionales como acortar el horizonte de las 
decisiones, adoptar tácticas de incrementar o adelantar las 
ganancias, y evitar proyectos arriesgados de largo plazo. Esto 



R E V I S T A I N T E R N A C I O N A L L E G I S D E C O N T A B I L I D A D & A U D I T O R Í A 
 

84 REVISION DE LA LITERATURA 

           en contabilidad financiera: 1968-2004 

 

es importante porque los gerentes son especialmente 
sensibles a arriesgarse debido al hecho que ellos no pueden 
diversificar tanto como lo pueden hacer los accionistas; ya 

que la atomización de las fuentes de ingresos de los 
accionistas (inversiones en múltiples empresas) se contrapone 

al hecho de que los ingresos de los gerentes dependen 
exclusivamente de la empresa que gerencian (Healy, 1985; 
Lambert y Larcker, 1987; Holthausen, Larcker y Sloan, 1995; 
Bushman, Indejikian y Smith, 1996). 
 
 
 

5. La Contribución de la Investigación Empírica a la Regulación 

Contable 

 

La fijación y emisión de normas contables es un proceso político y 
económico. La misión fundamental de las normas en contabilidad es 
reconciliar la preparación de información financiera y su uso para 
elaborar contratos eficientes; en otras palabras, procura determinar la 
cantidad socialmente correcta y justa de información a publicar. Las 
firmas tienen dos estímulos privados para producir información 

acerca de sí mismas: reducir la incertidumbre en los contratos y el 
estímulo de los mercados financieros para ser eficientes. Se observa 
que la elaboración de normas contables representa un conflicto 
porque debe regular la publicación de un único resultado común que 
tiene que ser útil y justo para la toma de decisiones de inversión por 
parte de terceros ajenos a la firma, así como para los propósitos de 
contratación que incluye la evaluación del desempeño y 
compensación de gerentes y directores (especialmente cuando las 
empresas cotizan en bolsa de valores). 

 
Para poder contestar apropiadamente por qué necesitamos regulación 
o emisión de normas contables debemos primero considerar a la 
información como un bien económico, siendo la razón principal para 

la regulación el proteger a los individuos que están en desventaja 
respecto de la información que disponen. Esta declaración de 
propósitos es muy loable, pero parece ser poco ejecutable; Demski 
(1973) afirmó que no hay un solo conjunto de normas de contabilidad 

que puedan maximizar la utilidad esperada de todos los actores 
interesados. La regulación contable resulta ser una elección social 
debido a los efectos o consecuencias de las normas sobre las partes 
involucradas.  
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Existe la impresión de que hay una gran diferencia entre la 
investigación académica en contabilidad y las normas contables 
sancionadas, ya que la mayor parte de los estudios que ligan ambas 

perspectivas coinciden en que la literatura en el campo proporciona 
muy poco sustento para el diseño de las normas (Lev y Zarowin, 

1999; Healy y Wahlen, 1999; Dechow y Skinner, 2000; Holthausen y 
Watts, 2000).  

 
Siguiendo los lineamientos de Tua Pereda (1990) podemos evaluar el 
impacto de la investigación empírica con respecto a tres áreas 
principales de la contabilidad financiera con ánimos normativos. La 
primera línea de investigación, relacionada con la verificación del 
contenido informativo de las ganancias por medio de su impacto en el 

precio, es la que proporciona los resultados más claros y conclusivos. 
De hecho podemos considerar demostrado el contenido informativo 
de las ganancias (Ball y Brown, 1968; Beaver, Clarke y Wright, 
1979; Beaver, Lamber y Ryan, 1987; Bernard y Thomas, 1989 y 
1990; Lev, 1989; Soffer y Lys, 1999; Holthausen y Watts, 2000). La 
segunda línea de investigación, interesada en probar los efectos que 
los cambios voluntarios de políticas contables tienen sobre el precio 
de las acciones, sólo proporciona una débil evidencia cuyos 

resultados distan de ser conclusivos ya que cada estudio presenta 
resultados que contradicen parcialmente a estudios anteriores. Sin 
embargo hay un consenso general con respecto al hecho de que el 
mercado diferencia y valora diversamente los cambios voluntarios 
que afectan el valor de la firma (vía flujos de caja, impuestos, 
restricciones de deudas, contratos de retribución) de aquellos que son 
solo cambios cosméticos y no afectan el valor de la firma (Healy, 
1985; Trueman y Titman, 1988; Healy y Palepu, 1993; Skinner, 
1994; Holthausen, Larcker y Sloan, 1995; Beaver y Engel, 1996; 

Dechow y Skinner, 2000). La tercera línea de investigación, 
interesada en probar el impacto del proceso de emisión y fijación de 
normas contables (regulación contable) sobre la formación de precios 
de las acciones, se ha calificado como no decisiva, algo 

contradictoria y muy limitada. La identificación del mejor método de 
la contabilidad según esta línea de investigación está todavía 
pendiente. Sin embargo esta línea de trabajo ha permitido profundizar 
la investigación en dos sentidos. Primero, colaboró en la 

identificación de las variables que juegan un papel en la adopción de 
normas contables y cómo esas variables afectan los valores de 
mercado; y segundo, ayudó a las entidades reguladoras a reconocer el 
impacto que tiene su actividad (Collins, Rozeff y Salatka, 1982; 
McDonald y Morris, 1984; Ziebart y Kim, 1987; Lobo y Song, 1989; 
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Khurana, 1991, Wasley y Linsmeier, 1992; Amir y Ziv, 1997; Ayers, 
1998; Park, Park y Ro, 1999; Wong, 2000). 

 

 
6. Conclusión 

 
El propósito de este trabajo ha sido el revisar la literatura en 
contabilidad financiera y su contribución a la regulación contable. El 
análisis histórico permite enfocarse en la investigación que ha 
dominado la disciplina desde finales de la década de 1960. Este papel 
evolucionó desde la perspectiva del usuario y sus problemas 
(principalmente el inversor) hacia la perspectiva del preparador y sus 
dificultades (principalmente el gerente), cubriendo los dos papeles 

opuestos de la contabilidad financiera que es usada como un 
instrumento para la toma de decisiones de inversión y como un 
mecanismo de contratación.  
 
La revisión de la literatura sugiere que pocas contribuciones de la 
investigación en contabilidad pueden ser extrapoladas al proceso de 
emisión de normas contables. La conclusión es que la contabilidad 
financiera proyecta una falsa imagen de disciplina madura, ya que la 

mayoría de los investigadores discuten temas similares y emplean 
una metodología rigurosa usando modelos econométricos muy 
complejos. Si bien ha habido progresos importantes en los últimos 40 
años de la contabilidad, muy pocos han sucedido a partir del final de 
los años noventa.  
 
La contabilidad financiera moderna en Estados Unidos nació en la 
crisis de 1930 con el objetivo de reducir las asimetrías de 
información mediante la emisión de normas. A pesar de una función 

tan clara en teoría, esta revisión de la literatura muestra que la 
mayoría de los trabajos publicados en contabilidad financiera no han 
sido muy útiles para la tarea de establecer normas. Quizás esto 
sucede porque la investigación en contabilidad financiera se basa en 

disciplinas duras tales como la economía y finanzas, mientras la 
fijación y emisión de normas es más bien un proceso político. 
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